© standort: Diisseldorf Beschaftigungsbeginn: ab sofort

Die Charisma-Tec GmbH ist ein spezialisiertes Personalberatungsunternehmen fiir die Transport- und Logistikindustrie und die IT.
Wir verbinden die besten Talente und Industrie Professionals mit spannenden und innovativen Unternehmen weltweit.

Unser Kunde ist ein spannendes Logistik- und Supply Chain-SaaS-Unternehmen, fiir das wir ab sofort einen Sales Executive
DACH Saas (m/w/d) suchen.

Hier wartet ein spannendes Arbeitsumfeld auf dich.

® Akquise von Neukunden und Ausbau von Kundenbeziehungen

e Du bist fir den DACH-Markt verantwortlich: Logistik, Einzelhandel, Fertigung sowie Lebensmittel und Getrénke.
® Enge Zusammenarbeit mit dem Implementierungsteam

® Strategische Betreuung und Entwicklung des bestehenden Kundenstamms

® Teilnahme an Messen und Veranstaltungen

® Du berichtest an den Vertriebsleiter und im Team kannst dich regelmaRig mit den Kollegen aus anderen Regionen
austauschen (Sales Executives und BDR)

® Du arbeitest remote, von einem Standort aus, der zu deinen und den Geschaftszielen des Unternehmens passt
® |Intensive Betreuung der Kunden (Reisebereitschaft 40-50 %)

® Alle 6 Wochen bist du im Headoffice zum Teammeeting

e Solide Erfahrung im Verkauf von SaaS-Unternehmenslésungen

e |dealerweise verfiigen Sie Uber Erfahrungenim Bereich Logistik & Supply Chain .

e Ausgezeichnete Kommunikations- und Verhandlungsfahigkeiten .

e Starkes Stakeholder-Management

e Eine partnerschaftliche und Win-Win-Mentalitét beim Verkauf der Saas-Lésungen

e Hohe Eigeninitiative und Durchhaltevermégen, da Sie einen neuen Markt erschliel3en.

e Sie sprechen und schreiben Deutsch auf muttersprachlichem Niveau . Auf Englisch kénnen Sie ein professionelles
Gesprach fihren, da dies die interne Sprache ist
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